
 



Du Brésil à la Slovénie,
des chauffages propres à

importer en France

^ SuitedelupageJ03
descentresdeformation-
professionnelletype Cegos
(www.cegos.fr)ouComundi
(www.comundi.fr).Contactez
aussilescabinetsspécialisés
dansleconseilfinancieret
la stratégieendéveloppement
durablecommeh3p
(www.h3p.fr)ouUtopies
(www.utopies.corn).

PME: 69eurosparmois).Puis,
commeLudovicLabidurîe,
surfezsurle forum européen
delastart-upInnovact
(www.innovact.com)pour
nouercontactavecdes
sociétésdecapital-risque.

Les ampoulesàincandescence
serontinterditesen Europe

l'an prochain. De quoi réjouir
Ludovic Labidurie, qui s'est
lancédanslecommercedesys
tèmes d'éclairage à diodes
(LED) dès2007.«Aprèsquinze
ansdansl'industriehigh-tech,je
mesuisjeté àl'eauquandj'ai dé
couvert, lors de mesvoyages,
que lesfabricants faisaient un
cartonenAsie»,racontele fon
dateurdeNeolux.A l'époque,le
grandpublic nese sentantpas
encore concerné, il cible les
magasinsenleurproposantdes
modulesdecouleurdestinésàla
fabrication d'enseignes et à
l'éclairagedesvitrines.Bienvu:
lesclients affluent, deNivea à
Chopard.Persuadéquesaréus
sitereposesurl'efficacitédessys
tèmesLED, il ne lésinepassur
lesmoyensencréantunbureau
d'étudescomposédecinq ingé
nieurset d'un docteurenscien
ces(soit un budget annuel de
250000euros).Oùtrouve-t-illes
fonds?D'abordauprèsd'Oséo
(120 000 euros de subven
tions),puisdeStarQuestCapital,
grâce auquel il vient de lever
500000euros. Neolux prévoit
dedoublersonchiffre d'affaires
de2,1millionsd'eurosdès2012.
t Notre conseil Pourdécou
vrir lesproduitsquiexistent
enFranceet à l'étranger,
inscrivez-voussurle sitede

GreenUnivers(www.
greenunivers.com,offre

Depuis janvier, unenouvelle
règleobligelespropriétaires

à intégrersur leur annonceim
mobilière une «étiquette car
bone»indiquantlaperformance
énergétiquedeleurbien.Résul
tat: 100000visiteurs se ruent
chaquemoissurQueileenergie.
fr afind'obtenirundiagnosticen
ligne.Antoine Châtelainet Ju
lien Lestaveln'ont pasattendu
d'êtrediplômésdeCentralePa
ris pour créerleur siteWeb de
conseilenéconomiesd'énergie.
«Enétudiantlemarché,ons'est
rendu compte dès 2008, qu'il
existaitbeaucoupde vendeurs
depanneauxsolaireset d'isola
tionsécolos,maisquelesparti
culiersn'osaientpass'équiper,
fautedeconseils»,expliqueAn
toine Châtelain,âgéde26ans.
Les deux compères décident
donc de proposer une étude
énergétiquegratuite aux pro
priétaires,puisdeles mettreen
relationavecdesprofessionnels
sérieux.Commentse rémunè
rent-ils?Les300installateursde
leurréseauleurversententre30
et 50 euros chaquefois qu'un
particulier les contacte. Les
amissedonnentun an pourat
teindre 3,6millions d'eurosde
chiffre d'affaires.
y Notre conseil Commeeux.
contactezleréseauEntre
prendrepour profiter de
conseilsaviséset peut-être
décrocherunprêt d'honneur
de15000à50000euros(www.
rcseau-cntreprendre.org).Puis
rendez-vousausalonBatimat,
du7 au12novembre,Portede
Versailles,à Paris.

Près de 4 millions de chau
dières serontà remplacer

d'ici 2020 par des appareils
modernesmoins énergivores.
Ce chiffre n'estpastombédans
l'oreille d'un sourd! Dès2006,
Jorge Boucasdécide de com
mercialiserdeschaudièresfonc
tionnant aubois,et non augaz
naturel. Il a le décliclors d'une
mission au Brésil pour un
groupe agroalimentaire. «J'ai
voulu àtout prix imiter cepays,
car il utilise depuislongtemps
avecsuccèsl'énergiefourniepar
le bois»,se souvient cet ingé
nieurde38ans,d'origineportu
gaise. Il prospecte alors sur
place et trouve desfabricants
lWo moinschersqu'enEurope.

Ufi

11rentreensuiteenFrancepour
démarchersesclients.Laiteries,
cartonneries,papeteries: il les
contacteà l'ancienne,par télé
phone,puislesemmènevoir les
machines au Brésil. Bingo !
Dansl'avion du retour, il signe
son premier contrat avec le
groupe laitier Isigny Sainte-
Mère,avantde séduireNestlé.
De quoipermettreàsasociété,
NextEnergies, d'engranger
15millions d'eurosde chiffre
d'affairesen2011.
vNotre conseil Prospectezen
EuropeduNord pour trouver
denouvellessolutionsénergé
tiques.CommeJorgeBoucas,
visezlaSlovénieoule Dane
mark, quiutilisent delapaille
pour sechauffer.Il existe
mêmedessolutionsàbasede
bousedevache...

AmélieCordonnier»V

Xavier Masselin,
Eco 2 distrib (ècodistributeur)

Il n brin désœuvréchezVinci
I aprèsunchangementde poste,
1XavierMasselinmultipliait les

pausesdevant la machineà café,où
il afini par lire uneaffiche annonçant
la semainenationalede réductiondes
déchets.Eurêka! Il i essortdeses car
tons unprojet imaginédouzeansplus
tôt, pendantses étudesd'ingénieur: un
«ècodistributeur"poursupprimerles
emballagesà la source.Les fabricants
d'eau,devin oude lessiveleplacent
dansles hypers,où lesclients remplis
sentdirectementbidonset bouteilles.
Carrefour,Anclian,Coraet Leclercont
commenceà s'équiperavec la marque
de lessiveLeChat(150 installations
d'ici latin de l'année).

Tous droits de reproduction réservés

Date : 01/06/2011
Pays : FRANCE
Page(s) : 102-104
Rubrique : VOTRE CARRIÈRE
Diffusion : (397889)


	110601-Capital.pdf
	couv capital



